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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

このたびの東日本大震災により被災された
皆様に対しまして、心からお見舞い申しあげます
と と も に 、 被 災 地 域 の 一 日 も 早 い 復 興 を
お祈り申しあげます。

当社は、大震災の被災地の救援、被災地の復興にお役立てていただくため、
役員および社員より災害義援金を募り、募金金額と同額を当社が拠出し、
その総額を義援金として日本赤十字社を通じて寄贈いたしました。
尚、当社では引き続き、義援金の募金活動を実施しております。



Copyright (C) 2011 Terilogy Co., Ltd. All rights reserved 2

常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

2011年3月期 決算概要
2012年3月期 業績見通し

代表取締役社長

津吹 憲男
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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

第二の成長へ第二の成長へ

2011年3月期 決算概要

新３ヵ年中期経営計画の総括

中期経営計画（3ヵ年）の基本概念として、2008年度は黒字化を
達成し、基礎体力の強化を図ることを必達とし、2009年度は「飛躍
への準備」として、これまでのビジネススタイルからの変換とともに
サービスビジネスモデルを確立し、2010年度に「第二の成長」として、
グローバルな展開も含めた更なる成長を目指した。

G
o
a
l

2009年度

サービスビジネスモデルサービスビジネスモデル

ビジネスインフラの整備
フォーカスエリアの特定
ワークスタイルの変革
スキルアップ

ビジネスインフラの整備
フォーカスエリアの特定
ワークスタイルの変革
スキルアップ

コアビジネスとしての
サービスを確立
独自のサービスで
差別化

コアビジネスとしての
サービスを確立
独自のサービスで
差別化

飛躍への準備

2008年度

ビジネスインフラの整備
フォーカスエリアの特定
ワークスタイルの変革
スキルアップ

ビジネスインフラの整備
フォーカスエリアの特定
ワークスタイルの変革
スキルアップ

基礎体力強化

黒字化黒字化

2010年度

グローバル展開
ファイナンス顧客拡大
グローバル展開グローバル展開

ファイナンス顧客拡大ファイナンス顧客拡大

通信事業者
ビジネス

QoEビジネスモデル確立

通信事業者通信事業者
ビジネスビジネス

QoEQoEビジネスモデル確立ビジネスモデル確立

コスト削減
保守サービス収益向上

コスト削減コスト削減
保守サービス収益向上保守サービス収益向上

ブレークスルー
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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

2011年3月期 決算概要

2011年3月期 実績

42

46

55

865

920

3,000

2011年3月期 業績予想値
（2011年1月28日発表）

△293

△178

△152

833

681

2,402

2011年3期 事業実績

当 期 純 損 益

経 常 損 益

営 業 損 益

販 売 管 理 費

売 上 総 利 益

売 上 高

（単位：百万円）

業績のポイント

売上高30億円、営業利益55百万円に業績予想を修正（2011年1月28日発表）。
1月までは売上高28億円、経費削減効果1億円は見込まれていた。さらに、第4四半期には、
IT業界特有の新規受注・売上を見込んでいた。
2月までの受注・売上は予定通り推移していたが、東日本大震災の影響により、商品が届かない、
受け入れが不可能という理由から期ズレが発生。
当社取引先の倒産による貸倒引当金を特別損失に計上。
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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

マーケット別売上実績

2011年3月期 決算概要

225225百万百万円円

（（9.49.4％）％）

345345百百万円万円（（14.414.4％）％）

785785百万百万円円

（（3232.7.7％）％）

通信事業者通信事業者//
サービスプロバイダサービスプロバイダ ファイナンスファイナンス

（海外含む）（海外含む）

エンタープライズエンタープライズ

売上高売上高
2,4022,402百万円百万円

通信事業者/
サービスプロバイダ

保守サービス

ファイナンス保守サービス
（海外含む）

エンタープライズ保守サービス

166166百百万円万円

（（6.96.9％）％）

7979百百万円万円

（（3.33.3％）％） 799799百百万円万円 （（33.333.3％）％）
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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

2011年3月期 決算概要

事業部門別業績のポイント

通信事業者/サービスプロバイダ

顧客認証システム／カスタマイズド・ネットワーク・サービスは引き続き堅調に推移。
・海外通信事業者向けフェムトセル構築プロジェクト案件
・地域CATV事業者サービス網向けWiMAX構築案件
・衛星インターネットサービス向け接続支援ツールの提供

肥大化するネットワークトラヒック監視強化にアプリケーションパフォーマンス管理商品が採用。

次世代株式売買システムのアルゴリズム取引により、外資系金融向け証券取引モニタリング案件など
の受注活動は好調に推移。

ファイナンス

エンタープライズ

ビデオ会議システム、IPアドレス管理商品、不正侵入防御セキュリティ商品を採用したネットワーク構築
案件の受注活動は回復基調。
日本ユニシスのデータセンタ帯域管理サービスでAnagran社フロー優先制御商品が稼動開始。

保守サービス

新規保守契約が増加。また、既存顧客の保守契約更新率が向上。
保守業務の内製化により、業務委託費削減・作業効率化により粗利率向上。
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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

2012年3月期 業績見通し

ネットワーク業界を取巻く環境

サービス
ビジネス
（仕組み）

自社商品の開発/
カスタマイズド・ネットワーク・サービス

ネットワーク
技術

市場競争力を高め、新たな高付加価値の創出

TCP/IP PPPoE

価格競争が激化コモディティ化
ネットワーク

機器

ネットワーク
業界

標準化技術
（新技術が登場しない）

モノ売りからの脱却

次世代通信機器
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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

2012年3月期 業績見通し

重点課題への取り組み

災害時の事業継続計画（Business Continuity Plan）

クラウドデータセンターへの移行

ディザスタリカバリ（システム復旧・修復対策）

節電対策と在宅勤務

エンタープライズ

東日本大震災による情報サービスの強化
高速かつ、繋がりやすいサービスの導入

新しい通信サービスへの投資

通信事業者

株式売買の自動トレーディング対策

国内からアジアパシフィック地域への移行
国外での国内同等サービスの継続

ファイナンス

キーワード重点ターゲット分野
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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

テリロジーが提供するサービスビジネスモデル

キャリアビジネスの確立

InternetInternet

Wi‐Fi/フェムトセル

ADSL
FTTH

ADSL
FTTH

CATV
& Internet

CATV
& Internet

スマートフォンの普及による動画コンテンツ需要拡大により通信トラフィックが増大。
各通信事業者では、加入者単位の体感品質「QoE：Quality of Experience」が課題に。

3Gモバイル3Gモバイル
モバイル WiMAX

LTE

モバイル WiMAX
LTE

CATV 有線 モバイル

NEW

ポリシーコントロール AAAユーザ認証 パフォーマンス管理 フローコントロール
サービス加入者
管理ソフトウェア

パフォーマンス管理
ソフトウェア

サービス加入者単位の満足度向上分析ソリューションを通信事業へ提供

通信事業者
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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

テリロジーが提供するサービスビジネスモデル

自動トレーディングによる高速化

コロケーションサービス開始
トレーディングの
自動・高速化

ファイナンス

※コロケーションサービスとは、取引参加者の自動発注サーバなどを証券取引所の売買システム、相場報道システムと同じサイトに
設置することで、相場情報の受信時間、発注した注文の送信時間を極小化、情報配信方法の多様化や注文発注の柔軟性を
高めるサービス。

ディーリング端末

コロケーションエリア

100マイクロ秒以下

○○証券取引所テリロジー証券

コロケーションエリアからの株式売買

売買システム

取引参加者サーバ

アルゴリズム
エンジン

売 買

相場情報

パラメータ指定

モニタリング

売買

相場

従来の株式売買

テリロジー証券 ○○証券取引所

売買システム

売 買

相場情報

約20ミリ秒
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常にお客様のニーズに対応し、お客様の満足を実現する

テリロジーが提供するサービスビジネスモデル

自動トレーディングニーズに対応するデモ環境の構築

レイテンシー
モニタリング

パケット キャプチャ

マネジメント コンソール

テスター

低遅延タップ

テリロジー コンポーネンツ

10ギガ ネットワーク
インターフェイス カード

HWベース

メッセージルータ

低遅延スイッチ

サードパーティ プロダクト

＋

自動トレーディング擬似環境を提供

CoE（Center of Excellence） Lab

ファイナンス

NEW

NEW

NEW

NEW

トレーディングの
自動・高速化コロケーションエリア

100マイクロ秒以下

○○証券取引所テリロジー証券

コロケーションエリアからの株式売買

売買システム

取引参加者サーバ

アルゴリズム
エンジン

売 買

相場情報

パラメータ指定

モニタリング
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BCP（事業継続計画）ソリューションマップ

テリロジーが提供するサービスビジネスモデル

海外移設
情報端末の

多様化
在宅勤務縮退稼動輪番停電有事

データセンターへの移設に伴う、情報漏えい対策

Ｇｒｉｄ （分散配置）
Net MRI 

安否確認 テレワーキング

ＢＣＰ 事業継続計画

データセンタートラフィックの集中 10Gネットワークのモニタリング

デジタルKVMスイッチ
リモート管理

リモート管理

仮想デスクトップ環境（VDI）モニタリング

エンタープライズ

セキュリティ対策

リモート運用管理

テレビ会議システム

仮想化環境の障害管理

IPアドレス管理

NEW

パフォーマンス管理
ソフトウェア
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2012年3月期 業績見通し

通期業績の予想数値

増減率（％）

△293

△178

△152

833

681

2,402

2011年3月期
通期業績実績

50

50

50

884

934

2,800

2012年3月期
通期業績予想

（単位：百万円）
前年比

増減額

売 上 高 397 16.6

売 上 総 利 益 253 37.2

販 売 管 理 費 51 6.2

営 業 利 益 202 -

経 常 利 益 228 -

当 期 純 利 益 343 -

※2011年度の期末配当につきましては、配当予想額の開示が可能となった時点で速やかに開示いたします。
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目標とする経営指標

2011年度
売上高：28億円

営業利益：0.5億円
経常利益：0.5億円

売上の規模を拡大するのではなく、収益性に注力。

2013年度（2014年3月期）には営業利益率10％を目指す！

＋78％

（（30.930.9％）％）
（（15.515.5％）％）

（（53.653.6％）％）

2013年度
売上高：50億円
営業利益：5億円
経常利益：5億円

通信事業者 ファイナンスファイナンス
（海外含む）（海外含む）

エンタープライズ

865百万円 435百万円

1,500百万円

通信事業者

エンタープライズ

ファイナンスファイナンス
（海外含む）（海外含む）

2011年度（2012年3月期） 2013年度（2014年3月期）
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経営企画本部

広報宣伝・IR担当 齋藤

TEL:03-3237-3291  FAX:03-3237-3293

E-mail：ir@terilogy.com

IRに関するお問い合わせ先
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本資料は、業績の進捗状況の参考となる情報提供のみを目的としたものであり、
投資等の最終決定は投資家ご自身の判断でなさるようお願いします。
本資料はできる限り細心の注意をもって作成されておりますが、その完全性について
テリロジーは責任を負うものではありません。
また、本資料を判断材料とした投資の結果等に対する責任は負いかねますので
ご了承ください。
本資料中の予想または計画は、本資料の発表日現在において入手可能な情報に
基づき作成したものであり、実際の業績は経済情勢等今後様々な要因によって予
想または計画数値と異なる場合があります。

[免責事項]


